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Szczecinek, dnia 22.05.2015 r.

Przedsiebiorcy lesni

wg listy
Szanowny Pan
Stawomir Cichon
Dyrektor Regionalnej Dyrekcji
Lasow Panstwowych w Szczecinku
Ul. Mickiewicza 2

78-400 Szczecinek

LIST OTWARTY
Szanowny Panie Dyrektorze,

W imieniu sektora przedsiebiorcéw lesnych pracujagcych na obszarze RDLP
w Szczecinku zwracamy sie do Pana Dyrektora z prosbg o rozwazenie nizej przedstawionych
problemow razem z proponowanymi rozwigzaniami odnoszacymi sie do realizowanych przez
Nadlesnictwa postepowan o udzielenie zamowien publicznych.

Procedury przetargowe nie s3 jasne, czesto nastepujg zmiany w specyfikacjach oraz
kryteriach udziatu w postepowaniu. Z wielkim niepokojem obserwujemy kierunek w ktérym
zmierzajg Nadlesnictwa realizujgce procedury przetargowe.

Dlatego jako sektor firm lesnych chcielibysmy poddaé pod rozwage Pana Dyrektora
ponizsze problemy Zaktadow Lesnych wraz z proponowanymi rozwigzaniami.

Praktykg ostatnich lat jest dokonywanie podziatu zamowienia publicznego na mate
pakiety (lesnictwo= pakiet). Sytuacja taka powoduje, ze na matych obszarach znajdujg sie
znaczace ilosci potencjatu technicznego, ktory nie jest w petni wykorzystywany.

Propozycja firm lesnych jest tworzenie specyfikacji, w ktérej na terenie nadlesnictwa
wystepuja 1-3 pakiety ( np. pakiet= obreb; pakiet= nadlesnictwo). _Jednakze zaznaezyc
Yeqionalel O I_.-,‘._' i Lo Nalwowyss
1 vpivogta dnie 2075 05, 25 |

(9% | : o i
e LUl ndvo—T



trzeba, ze takie rozwigzanie bedzie dobre, pod warunkiem, ze nadleénictwa zastosuja
oddzielne formularze cenowe do kazdego lesnictwa osobno w takim pakiecie. Jest to
spowodowane zréznicowanym stopniem trudnoéci na poszczegélnych leénictwach  na
terenie jednego obrebu. ‘

Na terenie RDLP wystepuje dos¢ liczna grupa ZUL dobrze wyposazonych w sprzet
leSny — harvestery, forwardery, skiddery, ciggniki zagregowane z przyczepami leénymi.
Nadlesnictwa réznie podchodza do pracy danym sprzetem, w szczegdlnosci jezeli chodzi
o harvestery.

Praca danym sprzetem powinna by¢ uzalezniona od potencjatu technicznego danej
firmy, ktora dziata na okreslonym terenie. To wtasciciel firmy powinien decydowat
o korzystniejszym dla firmy wyborze sprzetu wykorzystanym do danego zadania (pilarka czy
harvester). Oczywiscie takze pracownicy ALP powinni mie¢ wptyw na wybér sprzetu do
danego zadania, ale w momencie wykonywania nieprawidfowo i niekorzystnie danej ustugi.

Bardzo waznym, jezeli nie najwazniejszym punktem tego listu sa problemy zwiazane
z podwykonawstwem. Firmy czesto startujg na wiele pakietéw, na ktdrych wygrywaja.
Jednak poprzez ograniczone mozliwoéci potencjatu technicznego i ludzkiego nie moga same
wykonywac ustug. Czesto wtedy nastepuje ,sprzedaz” pakietu za 3%, 5%, 10% a nawet 20%.
Forma taka jest bardzo korzystna dla firmy wygrywajacej przetarg, co za tym réwniez idzie -
zanizajgcej cene pakietu, ze wzgledéw finansowych. Natomiast bardzo niekorzystna dla
podwykonawcow, ktorzy zazwyczaj wykonuja prace mniej dochodowe.

Najlepszym rozwigzaniem bytby zakaz podwykonawstwa, 6 lub zapisy méwigce
0 czynnosciach jakie samodzielnie musi wykonaé dana firma, a jakie moze zlecié. Typowym
ograniczeniem dla firm opisanych wyzej jest wykonanie wtasnym potencjatem kadrowym
prac z zakresu hodowli i pozyskania.

Formularze cenowe s3 bardzo waznym elementem w zatgcznikach do specyfikacji.
Wsrod nich wystepuje zazwyczaj jedna rubryka pozyskanie, zaznaczamy jedna rubryka. Taka
sama stawka za pozyskanie na rebniach zupetnych, zfozonych, trzebieiach péznych,
wczesnych, czyszczeniach pdinych z pozyskaniem i przygodnych jest razaco niekorzystna dla
firm, poniewaz czesto nastgpuja rotacje z powierzchniami, zamiana powierzchni,
zastgpowanie migzszosci z pozycji rebnych na migzszos¢ z pozyskania przygodnego.

Najlepszym rozwigzaniem tego problemu jest rozbicie pozyskania wg kategorii cie¢ —
tzn. zroinicowanie stawki w formularzu na rebnie zupetne, ztozone, trzebieie pédine,




trzebieze wczesne i CP z pozyskaniem. Tak sformutowany formularz pozwoli na zmiany
w planowym wykazie cig¢, bez straty ekonomicznej dla firm lesnych.

W formularzach cenowych problemem s3 stawki VAT. Zdarza sie, ze niepoprawny
VAT jest skutkiem wykluczenia z przetargu podmiotu ubiegajacego sie 0 zamdwienie.

Zamawiajacy mogtby podac podatek VAT w formularzu cenowym.

W czasie prac wielkg bolgczkg ZUL jest zrywka, zrywka sortymentéw o dtugosci
0,75m, 0,8m, 0,9m itp. Maszyny do zrywki uzywane w lesie nie s3 dostosowane do takiej
diugosci sortymentow. Firmy s3 narazone na wieksze koszty pracy. Duzym utatwieniem dla
firm lesnych bytaby mozliwo$é pozyskiwania a nastepnie zrywki surowca powiekszonego
0 taka samg dtugosé ( np. sortyment o 0,8m- mozliwe pozyskanie i zrywka sortymentu
o dfugosci 1,6 m lub 2,4 m itp., czyli powielenie dtugosci sortymentu poczatkowego)

W wigkszosci nadlesnictw w RDLP Szczecinek decydujacym aspektem wygrania
przetargu jest cena, najnizsza cena. Zamawiajgcy ma oczywiscie mozliwosé zastosowania
poza cenowych kryteriéw wyboru oferty. Czesto z tej mozliwosci nie korzysta, badz korzysta
W ograniczonym stopniu.

Uwaza sig, ze najlepszym rozwigzaniem tego problemu jest potaczenie kryterium
ceny z poza cenowymi w stosunku 70 % do 30%. Poza ceng mozna uwzglednié réwniez np. :

- dysponowanie sprzetem do zrywki (wiasnos$¢ lub leasing - skiddery, forwardery, ciggniki
zagregowane z przyczepami lesnymi - zaznaczamy, ze forwarder i ciagnik zagregowany z
przyczepg powinien byc tak samo punktowany)

- wiedza i doswiadczenie wyrazona w wartosci wykonanych ustug z 3 ostatnich lat
- dysponowanie potencjatem kadrowym i ludzkim

- pilarze- zatrudnieni na umowe o prace nie pézniej niz 6 miesiecy przed terminem sktadania
oferty.

Wracajgc do ceny, waznym punktem jest okreslenie przez Zamawiajacego kryterium
razaco niskiej ceny.

Istotng kwestig jest rowniez stosowana stawka wyjsciowa do obliczania wartosci
szacunkowej poszczegblnych grup czynnosci wykonywanych w trakcie realizacji ustug
z zakresu gospodarki lesnej. Koniecznym jest urealnienie stosowanych wycen do faktycznego
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poziomu kosztéw. Obecnie stosowane stawki wyjéciowe — czesto wynikajace z wartosci
udzielonych w poprzednim roku budzetowym zaméwien, nie pozwalajg na ujecie w kosztach
wyceny wszystkich elementdw ceny majacych wptyw na cene oferty. Najlepszym
rozwiazaniem jest ujednolicenie i odwotanie sie do stawek katalogowych pracochionnosci
Lasow Paristwowych.

Kolejnym problemem Zaktadow Lesnych jest termin przetargdw, jest to zazwyczaj
grudzien. RDLP Szczecinek od kilku lat organizuje przetargi jako jedna z ostatnich, po RDLP
Gdansk, RDLP Pita. Czesto rozstrzygniecie przetargdw trwa kilka tygodni a czasem i miesiecy.

Zakiady Lesne proponujg, aby przetargi odbywaty sie w listopadzie (w pierwszej czesci
tego miesigca). Firmy wtedy mogg bardziej realnie i pewnie zorganizowaé plan dziatania na
nastepny rok, niezaleznie czy przetarg rozstrzygnie sie wg ich zamierzer poczatkowych.

Szanowny Panie Dyrektorze list ten jest glosem wielu przedsiebiorcéw lesnych
wykonujagcym prace z zakresu gospodarki lesnej na obszarze RDLP w Szczecinku, zaé
powyzisze kwestie zapewnia poszanowanie firm lesnych wraz z ich pracownikami,
umozliwiajac  jednoczesnie realizacje procedur udzielenia zamowienia publicznego
z obowiazujgcymi normami. '

Szanowny Panie Dyrektorze, pozostajac do Pana dyspozycji, prosimy o zajecie
stanowiska w sprawach wyzej wymienionych.

Odpowiedz prosimy nadestaé na adres:
- Waldemar Winkowski Kurowo 5  76-020 Bobolice

-Marek Bulczak  Iwin 23/6 78-451 Przerad?
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Do wiadomosci:
-Zespdt Doradcezy przy Generalnej Dyrekcji Laséw Paistwowych
- Zarzad Glowny Stowarzyszenia Przedsiebiorcéw Lesnych im. Mieczystawa Wierzbickiego w Gotuchowie

- Stowarzyszenie Firm Lednych z siedziba w Iwinie (po otrzymaniu wpisu KRS)

Zaklad Uslug Lesnych Bulezak Junior
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